
Maar wat ik daar zag… dat had ik nog nooit
meegemaakt. 
Een prachtige winkel, overzichtelijk, alles op
kleur gesorteerd en zó stijlvol gepresenteerd
dat je bijna vergat dat het om preloved kleding
ging. Het voelde warm, persoonlijk en vooral
totaal anders dan wat ik kende. En dan heb ik
het nog niet eens over hoe vriendelijk en
behulpzaam iedereen was.

Ik help in mijn favoriete winkel (en dat
voelt nog steeds een beetje
onwerkelijk)
Soms loopt het leven gewoon precies zoals
het moet lopen. Mijn verhaal met Helemaal
JIJ is daar voor mij het perfecte voorbeeld
van.
Hoi, ik ben Nicole. Grote kans dat je mij
weleens in de winkel hebt gezien, voorbij
hebt zien komen op social media of dat je
mijn naam herkent als je zelf kleding
verkoopt via Helemaal JIJ. Maar wat veel
mensen niet weten, is dat mijn verhaal met
deze winkel al begon op een heel bijzonder
moment… Ik was namelijk de allereerste
klant die ooit iets kocht bij Helemaal JIJ.

Het was 15 januari 2022. De eerste dag na
de laatste lockdown. Iedereen liep nog met
mondkapjes en er hing zo’n gespannen
maar hoopvolle sfeer in de lucht. Die dag
opende Lenny voor het eerst de deuren van
haar winkel. En ik stond daar. Nieuwsgierig.
Een beetje zoekend. Maar vooral
enthousiast. En eerlijk? Vanaf het moment
dat ik binnenstapte, was ik verkocht.
Ik hield altijd al van tweedehands shoppen
en duurzaamheid sprak me enorm aan. 

Vanaf dat moment was Helemaal JIJ mijn vaste
plek. Mijn favoriete winkel. Mijn kleine
geluksmomentje.
Toen ik hoorde dat er dagelijks nieuwe items
in de winkel kwamen én dat je zelf kleding kon
inbrengen voor verkoop, ging er een wereld
voor mij open. Ik ben namelijk iemand die vrij
snel uitgekeken raakt op haar kleding. Waar ik
vroeger twijfelde om iets weg te doen, ruim ik
nu met plezier mijn kast op. Mijn kleding krijgt
een tweede leven én ik verdien er nog iets aan
ook. Inmiddels doe ik dat al vier jaar en heeft
het me meer dan €3000 opgeleverd. Hoe leuk
is dat?

Maar mijn avontuur stopte daar niet.
 



Helemaal JIJ organiseert namelijk af en toe
fotoshoots met echte klanten. Geen
modellen, maar vrouwen waarin andere
vrouwen zich herkennen. Toen ik me
daarvoor opgaf, vond ik dat eerlijk gezegd
doodeng. Ik had zoiets nog nooit gedaan.
Maar tegelijkertijd voelde het ook als een kans
om uit mijn comfortzone te stappen. En wat
ben ik blij dat ik dat gedaan heb. Met een
visagiste, kapster en fotograaf werden we
compleet in de watten gelegd. Maar het
mooiste moment kwam pas toen ik de foto’s
zag. Ik zag mezelf op een manier die ik niet
eerder had gezien. Sterk. Vrouwelijk.
Zelfverzekerd. Ik voelde oprecht trots. Niet
alleen op het resultaat, maar vooral op
mezelf.

 
 

In de tussentijd groeide ook mijn band met
Lenny. Zonder dat ik het wist, kocht ik
regelmatig kleding die van haar was geweest.
Blijkbaar hebben we dezelfde smaak. Zij wist
ook vaak precies welke items bij mij zouden
passen. Dat voelde zo persoonlijk en bijzonder.
Inmiddels zijn we niet alleen verbonden via de
winkel, maar ook daarbuiten. We zijn 

vriendinnen geworden. En daar ben ik
ontzettend dankbaar voor. Toen Lenny mij
vroeg om mee te lopen in haar modeshow
tijdens de Schinkemerret, zei ik bijna vanzelf
ja. Iets wat ik vroeger nóóit had gedaan. Maar
Helemaal JIJ heeft mij laten groeien. Ik durf
mezelf meer te laten zien en kan er nu zelfs
van genieten om over een rode loper te
lopen. Dat had ik een paar jaar geleden echt
niet geloofd.

En het verhaal gaat nog verder…
Want tegenwoordig werk ik hier als
vrijwilligster. Iets wat eigenlijk heel logisch
voelt. Pas toen ik achter de schermen
meekeek, zag ik hoeveel werk er komt kijken
bij het runnen van een tweedehands
kledingwinkel. Het is zóveel meer dan
kleding aannemen en verkopen. Het is een
compleet bedrijf met systemen, structuur,
teamwork en vooral heel veel passie.
Wat deze plek zo bijzonder maakt, is de
sfeer. De energie. Het team. Iedereen mag
hier zichzelf zijn. En klanten voelen dat. Dat
horen we dagelijks terug in complimenten,
lachende gezichten en mensen die steeds
weer terugkomen.



Helemaal JIJ staat nooit stil. Lenny blijft
vernieuwen, kansen zien en dromen
najagen. Haar missie is duidelijk: mode
betaalbaar maken voor iedereen en laten
zien dat preloved fashion niet alleen
duurzaam is, maar ook hip, stijlvol en
verrassend leuk.
Ook op social media gebeurt er steeds meer.
De video’s op Instagram zijn inmiddels een
groot succes. Daar heb ik zelf nog genoeg in
te leren, maar juist dat vind ik zo leuk. Blijven
groeien, nieuwe dingen proberen en
onderdeel mogen zijn van dit mooie verhaal.
Als je mij een paar jaar geleden had verteld
dat mijn favoriete winkel ooit ook mijn
werkplek zou worden, had ik je waarschijnlijk
niet geloofd. Maar hier sta ik dan. Met heel
veel plezier. Heel veel dankbaarheid.

En eerlijk? Het voelt nog steeds een beetje
als thuiskomen. 
Liefs, Nicole


